
 

Twój zakres obowiązków: 

 

 Realizowanie strategii współpracy z 

klientami sieciowymi i grupami 

zakupowymi. 

 Kreowanie i koordynowanie sprzedaży 

oraz budowanie profesjonalnego 

wizerunku JZO jako lidera na rynku 

optycznym. 

 Będziesz odpowiedzialny za 

pozyskiwanie do współpracy nowych 

klientów oraz rozwój obecnych 

partnerów biznesowych, negocjacje 

warunków współpracy oraz monitoring 

realizacji wzajemnych zobowiązań 

wynikających z podpisanych z klientami 

umów (w tym przygotowywanie umów i 

porozumień handlowych), nadzór nad 

realizacją polityki cenowej JZO, 

prowadzenie szkoleń, kreowanie 

nowych działań biznesowych, 

monitorowanie działań konkurencji, 

analizę raportów sprzedaży. 

Nasze wymagania: 

 

 Szukamy osoby, która posiada ok. 2 

letnie doświadczenie w sprzedaży i 

potrafi udokumentować swoje 

dotychczasowe osiągnięcia na bazie 

zrealizowanych celów sprzedażowych 

(doświadczenie w branży optycznej 

będzie dodatkowym atutem). 

 Zależy nam na osobach, które z racji 

charakteru pracy są samodzielne w 

działaniu i podejmowaniu decyzji 

(umiejące podejmować decyzje w 

oparciu o przesłanki biznesowe) oraz 

zdeterminowane, dobrze 

zorganizowane i zdyscyplinowane w 

dążeniu do realizacji założonych 

celów. 

 Zwracamy dużą uwagą na to, w jaki 

sposób budujesz relacje z klientami 

(diagnoza potrzeb, proponowanie 

rozwiązań…) oraz jak prowadzisz 

proces handlowy. 

 Ponieważ jest to praca wyjazdowa 

niezbędne jest, abyś posiadał prawo 

jazdy kat. B. 

Oferujemy: 

 Ciekawą pracę w dynamicznie rozwijającej 

się firmie o stabilnej pozycji na rynku; 

 Możliwość rozwoju zawodowego w 

międzynarodowym środowisku; 

 Umowę o pracę; 

 Pracę w zgranym zespole. 

Dodatkowe benefity: 
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